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CONTEXTO HISTORICUO

No ha sido posible determinar la fecha exacta de fundancién del
cantén de Naranjo, aunque si se sabe que fue en agosto de 1835 por el
colonizador Judas Tadeo Corrales quién llega a tierras de nuestro can-
t6n en 1883, encontré unos naranjos en medio del boscaje denominéndose

afios después con el nombre de Naranjo de Plas (1835).

Actualmente son siete distritos los que forman el cantfn de Naran-
jo: Ciudad de Naranjo, San Miguel, San José, Cirr{ Sur, San Jerénimo

San Juan y el Rosario.

El cantbén de Naranjo limita al norte con el cantén de Alfaro Ruiz
y parte del cant6n de Vjlverde Vega, al sur con el cantén de Atenas al
este el 1imite es una linea que se inicia con el Cerro Palmira con

rumbo hacia el suroeste y al oeste con el cantdin de San Ramén.

Los agentes de modelado terrestre estén favorecidos por el acele-
rado vy peligroso proceso de deforestacifén del cantén de Naranjo, han
dejado un relieve donde las pronunciadas pendientes afectan negativa-
mente la actividad agricola que contribuy6 al pronunciamiento de sus

pendientes. Los lugares planos son bastante reducidos.,

Los suelos naranjefios se han visto beneficiados gracias a las \\

erupciones de cenizas arrojadas por los volcanes del Valle Central.

- Los vientos del Sur Ceste constituyen el factor determinante en
(él clima de Naranjo. Estos se filtran por el cafibn del R{o Toro per-
teneciente a la Vertiente Atléntica. 0Dicho paso natrural esté com-

prendido entre los macizos volcénicos del Volcén Viejo vy el Poas.
Estos vientos bajan rumbo a Naranjo, hasta los 1.000 mts. de altura

esto hace que el cantén de Naranjo sea muy himedo.

El clima de Naranjo se clasifica como templado lluvioso con es=

tacién seca y calurosa, lo que es favorable para la siembra.

En cuanto a la flora la tala de &rboles que se ha hecho primor-

. F
dialmente para sustituirlo por animales y plantas especialmente café-



cafia de azl(car, tabaco, maiz, Son pocas las Areas de vegetacifn

que existen actualmente.

Hasta comienzos de la presente década, el cantén de Naranjo arras-
tra casi toda su mano de obra a actividades puramente agricolas. La
presente caracteristica la absorve el cultivo del café, la cual ha sido
la base econfmica desde la colonia, siendo alternado por otros cultivos
como la cafia de az@car, maf,, firjoles, verduras, tabaco, frutas y gana-é;

der{a.

Antiguamente Maranjo no posef{a muy buenas v{as de comiinicacién que
fagilitaran el comercio, pero gracias a la ayuda que ha venido otorgan-
do el Gobierno con el correr de los afios, hoy en dia nuestor cantén cuen-
tg con favorables vias de comunicacién, que no solo agiliza su comercio,
sino que integran a Naranjo comc cantén a nivel interno y como parte de

la comunidad econfmicamente Nycional en general.

Hace unos afios Naranjo comprend{a el territorio que hoy en dfa es
Alfaro Ruiz y parte de San Carlos. Al constituirse como cantén se vié
reducido notablemente cuando en esé entonces Zarcero (Alfaro Ruiz) vy
la llamada Aldea de San Carlos fueron declarados cantones ( 1911-1915),
luego el terreno pasb a pertenecer o fueron rematados a los ciudadanas
don Judas Tadeo Corrales y don Juan Matamoros, ésto ha traido como con-
secuencia que actualmente las mayores cantidades de éierra o los gran-

des latifundios pertenezcan a los desendientes de estas familias.



INTRODUCCION

Nuestro pais es una regién que depende de la actividad agricola
y sus habitantes, por consecuencia, se han dedicado a cultivar 1la
tierra con diversos fines; hay quienes se han motivado (nicamente a
obtener grandes lucros, otros encuentran en la actividad agri{cola una
forma complementaria para la subsistencia, y existe el pequefio produc-

tor que es aquel que encuentra en ella una forma de subsistencia.

Los aspectos antes mencionados , nos motivaron a llevar a cabo la
investigacién a continuaci6n planteada, la cual tiene como objetivo
destacar la situacién socio-econémica del campesino. Para su estudio
nos ubicaremos en un cant6n de la provincia de Alajuela, Naranjo; por
ser nuestro lugar de residencia y nos permite un mayor acceso y cono-

cimiento geogréfico de la regién.

"Los campesinos, podria decirse que son labradores rurales, cuyos
excedentes son transferidos a un grupo dominante de gobernantes que
los emplea para asegurar su nivel de vida y que distribuye el remanen-
te a los grupos sociales que no labran la tierra, pero que han de ser

alimentados a cambio de otra serie de art{culos que ellos producen"(1)

El campesino no produce solamente para sus necesidades, sino que
también para la gente que no labra la tierra, por ello ocupa un lugar
de vital importancia en el mantenimiento de la sociedad.

En el transcurso del trabajo, pretendemos estudie; v 9%5 a cono- {w

VY 797 € ev Al k(¢ °
cer la situacién en que se dlesenvuelve el campesinofnaranjeﬁo, hacien-

do énfasis en algunog de sus aspectos importantes tales como:

1.- Tenencia de la tierra: Consiste en la forma de adquisici6n,

posecifén y variantes en cuanto a la cantidad de terreno. Con ello

trataremos de destacar la relacién existente entre la cantidad de te-

(1) Bartra Roger. Estructura Agraria y Clases Sociales en México.
Ediciones Era S.A. II ed. México. 1976




rreno y la situacibn econbmica que implica.

26
forma de adquisicién. Con ello pretendemos conocer el avance tecnolé-

Forma de produccién: Abarca los instrumentos, técnicas y su

gico que ha logrado el pequefio productor y su influencia en la produc-
cién.

3.

cultivo tienen los campesinos naranjefios como atividad principal v el

Produccifén: En este punto trataremos de enfocar que tipo de

aporte econfmico deribado de la cosecha de su producto.

4.~ Aspecto socio-econbmico: Aqui enfatisaremos en la situacién

econfmica que se encuentrz el campesino vy el apoyo institucional que
se le brinda y ademfs se pretende conocer el grado de conciencia que

tiene acerca de su propia realidad.

Para el desarrollo de este trabajo hemos tomado como base princi-
pal fuentes primarias por medio de entrevistas, ademés de algunas con-
sultas bibliogréficas. El1 nimero de personas entrevistadas es de 22,

tomando muestras de didéfdos distritos y con una propiedad méxima de

7 manzanas.

Las entrevistas fueron interpretadas a nivel de nuestros conoci~
mientos adquiridos por medio de la preparacién educativa y ademés por
la orientacién brindada por el sefior Rodrigo Montoya GOtérola, profesor
de la materia respectiva, quien nos ayudb en la técnica de investiga-
cibn.

Durante el transcruso de la investigacién, tuvimos pocos obsté-
cules, pero el dnico y de mayor trascendencia fue la diferencia o di-
versidad de horarios de parte de los integrantes del grupo y hubo dis-

cordancia en el tiempo disponible para la realizacién de la misma.

Queremos dejar claro que por el reducido némero de la muestra
hubo poca objetividad quedando lagunas que fueron llenadas por opinio-

nes personales.
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IDENTIFICACTION




Estado Civil de los entrevistados

Estado Civil No. %
Soltero (1) 3 13,62
Casado (2) 18 81/72
Unién libre (3) -— =

Separado o divorciado (4) - —

Viudo (5) 1 4.54

TOTAL 22 100%




Nfimero de hijos de

los entrevistados

tabla 1.L
Nimero de hijos No. %
sin hijos 3 13,62
1 - 3 6 27.2L
L - 7 9 40.86
8 - N L 18.16
T 0T A L 22 100%




Estudios de los entrevistados

tabla 1.5

Estudios No. %
Primaria incompleta (1) 1 L9.9L
Primaria completa (2) L 18.16
Secundaria incompleta (3) 2 9.08
Secundaria completa (L) 1 L.Sh
n i n g umn o (5) L 18.16

T 0 T A L 22 100%
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Edad de los entrevistados

table 1.6
E d a d No. %
25 - 3L I 18.16
35 - Lb I 18.16
L5 - 5L 10 L5.L
55 - 6k 3 13,62
65 y més 1 L.5h
T ot a 1 22 100%




TENENCIA DE LA TIERRA
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Cantidad de terreno

tabla 2 1

Nimero de manzanas No. %
menos de 1 manzana 1 L.SL
LB - 8 36.32
3 L 18.16

- 5 22.7
5 3 13.62
7 1 L.sk

T OT A L 22 100%




- 12 =

Forma de tenencia

tabla 2.2
Forma No. %
=
Propio (1) 20 90.8
Alquilado (2) 1 L.5k
Propio- alguilado 1 L.5k
TOTAL 22 100%




- 14 -

Forma en que obtuvo el terreno

tabla 2.3
F orma No. %
heredado (1) 8 36.32
comprado  (3) 1 L9.94
heredado - comprado 2 9.08
alquilado (k) 1 L.5h
T 0T A L 22 100%




Venta de terrenos en los filtimos 10 afios

tabla 2.4 M 0 T I WV O S
neceagdad para hacer por falta cantidad
ha vendido [No. % de e No. %

dinero negocio agua vendida
pequefias

st (1) 7 31.78 L 2 1 cantidades 1 L5k

No (2) |15 68.1 1 manzana 3 | 13.62

TOTAL 22 100% 2 manzanas 2 9.08

sin
informacibn ! L5k
el
TOTAL (4 31.78

—QL-
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Compra de terrenos en los filtimos 10 afios

tabla 2.5
Respuesta No. %
st (1) 7 31.78
No (2) 15 68.1
TOTAL 22 100%
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Tipo de mano de obra

tabla 3.1
T I P 0] No. %
familiar (1) 5 40.86
asalariada (2) 1 L.5h
otras personas (3) 2 9.08
familiar y asalariada L 18.16
asalariada y otras personas 1 L.54
trabaja solo (0) S 22.7
bl 0] T A L 22 100%
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Mano de obra asalariada

tabla 3.2
asalariada No. %
permanente (1) — —
temporal (2) L 18.16
permanente - temporal 2 9.08
no utilizan este tipo 16 72.6L
T O T A L 22 100%




-19 =

Mano de obra familiar

y otras personas

tabla 3.2.1

Familiar y otras personas No. %
permanente (1) S 22.7
temporal (2) N 18.16
ocasional (3) 7 31.78

no utilizan este tipo  (0) 6 27.2kL
T O T A L 22 100%




.....................................




MAQUINARTIA

tabla 3.3
S 4 wutilizan N o wutilizan Algunas veces la utiliza
MOTIVO No. % MOTIVO No. % MOTIVO No. %
mayor 2 9.08 no es 1 L.54 |[|por gravedad 1 L.5L
facilidad necesario
muy cos- sin
es necesaria | 3 13.62 tosos 1 L.5L informacin 1 L.Sh
sin 10 e, by falta de > 9.08 COTAL , 0,08
informacibn financiam. .
sin
TOTAL 15 68.1 informacidn L L5k
TOTAL 5 22.7

= 0¢



tabla 3.3.1

Tipo de maquinaria

T I P O No. %
cistema de irrigacibén  (3) 2 11.76
sistema de fumigacién (L) L 23,52
irrigacibn y fumigacibn 3 17.6L

tractor (1) - sistema de irrigacién
y sistema de fumigacién - 11.76
tractor y sist. fumigacibn 1 5.88
bomba de presibén  (5) L 23,52
sit.fumigacién - bomba de presién 1 5.88
T 0O T A L 17 100%
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Adquisicién de la maguinaria

tabla 3.4
F=_ Forma en que se adquirid No. %
alquilada (1) I 23.52
comprada al contado (2) 3 17.6L
alquilada - al contado 1 5.88
comprada al crédito (3) 2 11.76
al contado - al crédito 1 5.88
otra forma (L) 3 17.6L
sin informacién  (0) b3 17.6L
T 0 T A L 17 100%
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Financiamiento de 1la maquinaria
tabla 3.L.1
F O R M A No. %
Bancos (1) 1 5.88
Cooperativas (2)  — SR
Instituciones Privadas (3) _— e
Personas Particulares (L) —_— S—
Fondos propios  (0) 7 L1.16
Sin informacién  (0) 9 52.92
T 0O T A L 17 100%
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Otras técnicas de cultivo

tabla %.5
T I P O No. %
polca 1 L.Sk
herbicidas y fertilizantes 3 13,62

herbicidas - insecticidas

5 22.7
y fungicidas
fertilizantes - poda
5 B2 off
y fungicidas
ninguno 8 26,32

T 0 T A L 22 100%




tabla 3.6

Cambio de técnicas

de cultivo

S4 han cambiado

No han cambiado

M O T I V O | No. % M O T I VvV O No. %
por las plagas 2 9.08 por falta de dinero 3 13,62
para aumentar las que todavia usa
la produccibn = 9.08 son buenas L 18.16
un mejoramiento 6 27.2L sin informacién 5 22.7
———— |
T 0T A L 10 | L5.u% T 0T AL 12 | 5L.L8%

-ga—
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Con estas técnicas obtiene més ganancia

o logra mejorar la cocecha?

tabla 3.7
Respuesta No. %
—_—
st (1) 15 68.1
No (2) —_ _
Otra respuesta (3) — _
Sin informacibn (0) 7 31.78
T 0T A L 22 100%




-27 -

Cultivo actual

tabla L.1
tipo de cultivo No. %
sb6lo café 10 Ls.L
sblo legumbres 1 L.5h
café con otros cultivos 10 L5.4
otros cultivos ] L.Sk
T 0T A L 22 100%
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Cultivo anterior

tabla 4.2

tipo de cultivo No. %

sblo café 9 L0.86

sélo legumbres 1 L.5L

café con otros cultivos e 27.7

otros cultivos 7 21.78

|| (S

T 0T A L 22 100%
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Qué lo hizo cambiar de cultivo?

tabla 4.3
M ot i v o = No. %
malos precios 2 9.08
no rentable 6 27.2L
para reducir la mano de obra 1 L.5kL

las hortalizas eran necesa-

ries para el consumo propio L L5k
no han cambiado 9 L0.86
sin informacibn 3 13.62

T 0T A L 22 100%
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Cultivo que le d4 més ganancia

tabla L.5
Cultivo No. %
Café& (1) 1 L9.9L
Legumbres (2) 1 L.5h
Verduras (3) _ —_—
Frijoles (L) —_ A
Mafz (5) — —
Cafia (6) 1 L.SL
Pastos (7) — o
Otros (8) _ _
Frijoles-Maiz 2 9.08
Igual o parecido (0) 3 13.62
Sin informacién (0) L 18.16
T 0 T A L 22 100%
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Las herramientas de trabajo son o no

econbmicamente, diffciles de adquirir?

tabla 4.6
Respuesta No. %
st (1) 18 81.72
No (2) L 18.16
b=
TOTAL 22 100%
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A quién vende el producto?

tabla L.8
Respuesta No. %
Mercado libre (1) 2 9.08
: Cooperativas (2) 8 36.32
Beneficio privado (3) 7 31.78
Intermediarios (L) —_ —_—

Mercado libre y

Beneficio privado 1 L.Sk
Cooperativa y
Beneficio privado 3 13.62
Mercado libre y

1 L5k

Intermediarios

T 0T A L 22 100%
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Precio de venta del producto

tgbla L.8.1

Pr e c i o No. %
800 L 18.16
800 - 500 1 L.5kL
800 = 1000 2 9.08
900 L 18.16
1000 2 9.08
Sin informacibn 9 L0.86

T OT A L 22 100%
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EL pago que recibe por el producto es justo?

tabla L.9
Respuesta No. %
si (1) 1 L9.9L
No (2) 1 L9.94
=
TOTATL 22 100%
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Medios para el transporte

de los productos

tabla L.10

T I P O No. %

carro (1) 5 22.7
chapulin (2) 2 9.08
flete (3) 6 27.2L
bueyes (L) 1 LSk
carro - flete 3 13.62
chapulin - flete 2 9.08
chapulfn - bueyes 1 L.Sh
otros (5) 2 9.08

T A L 22 100%




Forma de propiedad

de los medios de transporte

tabla L. 11
F O R M A No. %
Propios (1) 7 31.78
Alguilados (2) 12 5L.L8
Propios y alquilados 1 LSk

Prestados (3) — —_

Otra Forma (L) — —_

Sin informacién (0) 2 9.08

T 0 T A L 22 100%
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Tiene o no problemas

con las vias de transporte?

tabla L.12
Respuesta No. %
st (1) 9 10.86
No (2) 13 59.02
TOTAL 22 100%
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Trabaja usted algunas veces

para otras personas?

tabla L.13
Respuesta No. %
st (1) 13 59.02
No (2) 9 L0.86
TOTAL 22 100%




-39 -

Cuénto dinero gana

trabajando para otras personas?

tabla L.13.1

Cantidad ¢ x di'a No. %
35 - L0 5 38.L
L1 - Lé L 30.76
b7 - 5 1 7.69

Sin informacién 3 23,07
T 0T A L 13 100%
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Gasto del dinero que obtiene

trabajando para otras personas

tabla L.1L
T i p o No. %
Gastos familiares (1) 12 92.28
Lucro (2) —_ —_—
Inversibén (3) 1 7.69
Sin informacibén  (0) — -
T 0T AL 13 100%




ASPECTO SOCIO-ECONOMICO
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Tiene o no deudas pendientes?

tabla 5.1

Respuesta No. %
st (1) i 63.56
No (2) 8 36.32
TOTAL 22 100%
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Con quién posee deudas?

tabla 5.1.1

Respuesta No. %
_—_

Bancos (1) 1 7.14
Cooperativas (2) 2 14.28
Bancos y Cooperativas 1 7.1k
Financieras Privadas (3) 1 7.1L
Personas Particulares (L) 2 1L.28

Bancos, Cooperativas y

Particulares 5 21.k2

Cooperativas y Particulares 1 7.14

Otros (5) 2 1L.28
Bancos, Particulares

1 7.1L

y Otros

T O T A L thL 100%
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Recibe algin tipo de ayuda?

tabla 5.2
Respuestas No. %
st (1) 7 31.78
No (2) 13 59.02
Sin informacién (0) 2 9.08
TOTATL 22 100%
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Quién brinda la ayuda?

tabla 5.2.1

T I P O No. %
Ministerio de Agricultura
y Ganaderia ! 1h.27
Créditos de Cooperativa 1 1L.27
Ingeniero Agrbnomo de
Cooperativas ! 1L.27
Créditos de Cooperativa
y Banco 2 28.6
Personas Particulares 1 14.27
Familisres y Particulares 1 1L.27
TOTAL 7 31.78%
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Pertenece a alguna Asociacibén o Cooperativa ?

tabla 5.3

Respuesta No. %
st (1) 15 68.1
No (2) 7 31.78

TOTATL 22 100%
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Nombre de la Asociacibn o Cooperativa

a la cual pertenece

tabla 5.3.1

Institucién No. %
Cooperativa de Caficultores 5 33.3
CoopeNaranjo R.L. 8 53.28
Cooperativa de Caficultores
y CoopeNaranjo R.L. ! 6.66
Cooperativa Santa Rosa 1 6.66

| — ——
T 0 T 4 L 15 100%
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Dejaria de trabajar la agricultura

para dedicarse a otra actividad?

tabla 5.L

N Respuesta No. %
st (1) 8 26,32
No (2) 1L 63.68

= o
TOTAL 22 100%




Si no desea cdejar la agricultura,

le gustaria trasladarse a otro sitio?

ya sea vendiendo o cambiando el terreno

tabla 5.5
SI LES GUSTARTIA NO LES GUSTARTIA
M ot i v o No. % M ot i v o No. %
sl representa un buen nego- su terreno va ganando en
cio, entonces si ' L.5h en plusvalia ! L5k
si es un terreno mis cbémodo
y més rentable, of 2 9.08 la edad no se lo permite 2 9.08
la finca es muy buena y no
sin informacibn 2 9.08 la quiero dejar 3 13,62
T O T A L 51| 22.7 sin informacién 3 13.62
T 0 T A L 9 | Lo.8B6

-97-
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Cémo le permiten vivir los ingresos que percibe?

tabla 5.6
Respuesta No. %
M a l (1) B 13.62
Regular (2) 15 68.1
B i e n (3) 3 13.62

Muy bien (L) — —

Sin informacién 1 L.5h

T 0 T A L 22 100%




C5mo ve ud. la situacién actual de los campesinos?

tabla 5.7
Respuesta No. %
E =
muy nal 1 4,54
muy dura 1 4,54
nuy mnal T 31.78
bastante mel 1 4,54
vive mejor el jornaler> 1 4.54
mal 5 22.7
el campesino nunca vive bien 1 4.54
variable 2 9.08
bien porque tiene ayuda en 4.54
las cooperativas ‘
muy buena 1 4.54
sin informacidn 1 4,54
T o T A L 22 100%




CUADROS ESTADISTICOS
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I.- IDENTIFICACION DE LOS ENTREVISTADGS

Como podemos observar en los datos estad{sticos, la mayor de las
personas entrevistadas (pequefios agricultores) son casados, lo que in-
dica que éstos necesitan sacar una utilidad mayor a la tierra con el
objeto de que ésta les proporcione una subsistencia més acorde con sus
necesidadés, ya que la mayor{a de éstas familias tienen un porcentaje
alto de hijos.

N6tese también gue el campesino en general tiene un bajo nivel de
educacibn, lo que trae como consecuencia el no poder defenderse ante
las adversidades que se le presentan y principalmente en lo que se re-
fiere a aspectos legales, como por ejemplo: 1los requisitos legales
gue existen para eliminar el gravamen sobre un terreno que se ha toma-
do en préstamo, el campesino se ve acosado y por ignorancia o falta de
asesoramiento pierde su terreno. UOtro ejemplo es el caso en que el
campesino vende su tefreno o parte de éste a un precio menor que el cos-

to real.

Un factor importante en el bajo nivel de educacién es la edad, por-
que de la mayoria de los entrevistados, cuya edad oscila entre los 45 y
S4 afios son los que tienen bajo nivel de educacién, ésto debido a que
en épocas pasadas se le dedicaba més tiempo a labores agricolas y a 1la
gente no le interesaba tanto el estudio por el dificil acceso a los cen-

tros educativos como también por la falta de recursos econfmicos,.

II.- TENENCIA DE LA TIERRA

Se entrevistaron pequefios agricultores que poseen de 1 a 7 manza-
nas de terreno, y la mayor{a posee menos de 2 manzanas, ésto indica que
las personas son de bajos recursos econfmicos por lo que se les imposi-
bilita la adquisicién de més terreno, ademds lo que cultivan apenas les

da para subsistir.

Otro factor es que aunque quisieran adquirir més tierras, ya sea

mediante préstamos o ahorros propios ésto no les es posible ya que la
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tierra se encuentra distribuida entre un grupo reducido de grandes te-
rratenientes, lo que no les permite la compra de més terreno, més bién
por el contrario a veces se ven obligados a ceder su pedazo de tierra.
Otro motivo que los induce a vender, es la necesidad de dinero ya sea
para cancelar deudas o para sufragar gastos personales como son la ali-
mentacién, enfermedad y otros; en muchos casos para hacer algin tipo de

negocio y a veces por falta de agua en los terrenos.

Debemos recalcar que el terreno que poseen casi el total de las
familias es propio y la forma en que lo obtuvieron fue comprado y otra
parte heredado y plantearon que no venden sus tierras por que son el
Gnico y principal medio para vivir, aunque a veces no les deja mucha
ganancia y sumado a ésto la incertidumbre que se les presenta ante una
nueva forma de vida, por ejemplo; algunos campesinos manifestardn:

" Que ellos venderian la tierra, porque, no les deja la ganancia desea-
da pero al mismo tiempo sienten temor de no poder hacerle frente a otro

tipo de trabajo que no fuera al que ellos estén acostumbrados".

III.- FORMA DE PRODUCCION .

Para la produccién de los cultivos, se utiliya una mano de obra
familiar en la mayoria de los casos, también se emplea mano de obra asa-
lariada pero en casos muy esporfdicos ya que los ingresos econémicos no

dan para cubrir gastos en éste sentido.

Algunas personas manifiestan gque trabajan solos la tierra por mo-
tivo de que su terreno no requiere de més fuerza humana, o porque se

estd iniciando y no puede pagar peones.

Un factor muy importante que se demuestra en los datos estadisticos
es gque la mano<de obra que se utiliza en alto grado es la mano de obra
ocasional, lo gque viene a afirmar lo anteriormente expuesto de que no
se puede emplear una mano de obra permanente, pues el cultivo no da co-
mo para mantener el salario durante todo el afio, sino que en diferentes
épocas, donde el flujo monetario es més estable. Un ejemplo claro que
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se puede observar es en el cultivo del café donde en épocas de invier-
no se utiliza una mano de obra reducida porque hay pocas entradas y el
dinero es "utili,ado para ser invertido en el mismo cultivo, ya sea en
abonos, fertilizantes, fungicidag etc., y en épocas de verano con 1la

recoleccién del mismo la mano de obra se intensifica y por consiguiente

el ingreso econémica.

En cuanto a magquinaria podemos comentar que en la mayor{a de los
casos la utilizan pero en forma muy rudimentaria ya que ellos alegan
no poder adquirir la maquinaria pesada por ser tan dificil de obtener
econfmicamente y porque la poca cantidad de terreno no da para compnar-
la y a 1la vez no les es muy necesaria. En casos en que se utilizara,

lo hacen mediante alquiler o préstgmo de la misma.

Algunos campesinos manifiestan que el alto costo de los utencilios
agricolas alin los bésicos ( machetes, palas, bombas de fumigacién etc)
aon muy diffcilés de adquirir y por consiguiente maquinaria como trac-
tores, sistemas de irrigaciéﬁ, bombas de presifn etc.; ademés de ésto
no cuentan con la suficiente financiacién y si ésta se lograra esté su-
peditada a pagar muy altos intereses que ellos no estén en condiciones

de pagar.

Entre las personas que se entrevistaron se puede observar que los
tipos de maguinarias més frecuentes utilizados son: el sistema de fu-
migacién por medio de la bomba de presifn, ésto llega a afirmar lo ex-
puesto anteriormente de que debido al costo de las mismas les es més

dificil de adquirirla.

Un hecho muy relevante es que, debido a la poca extensién de te-
rreno, el campesino rio necesita de maguinaria especializada, pues los
cultivos que en su mayorfa son el café, frijoles y maf{z, necesitan de
més mano de obra que de ésta técnicas de cultivo; ademés quienes 1la
utilizan lo hacen sufragados por fondos propios, lo que demuestra que
no reciben apoyo financiero por parte de ninguna institucibén pidblica o

privada, ya que de antemano ésta realiza un estudio socio-econfmico
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muy detallado de la situacifn del pequefio agricultor y por ende no se
les otorga el préstamo o la ayuda solicitada. Por tal motivo, el cam-
pesino al no recibir ayuda se ve en la necidad de tomarla en alquiler.
La razén primordial de la no adquisicifn de la maquinaria especializada
se debe al corto lapso de utiliddd que ella requiere en el transcurso
del afio, aunque si son indispensables, por ejemplo, un campesino no va
a invertir en un sistema de irrigacifn ya que el mismo de utiliza sola-

mente en épocas secas quedgndo en desocupacifén por el resto del afio.

En cuanto a técnicag de cultivo.utiliyadas por el agricultor naran-
jefio, se puede observar variedad de métodos para el cuido de los mismos,
como por ejemplo, fertilizantes, hierbicidas, incecticidas y otros. De
las personas entrevistadas como se demuestra en las estad{siticas, un
54.48% expresan no haber cambiado de técnicas, algunos por falta de di-
nero, otros manifiestan que con las que utilizan reciben resultados fa-
vorables, por el contrario los que si han cambiado de técnicas expresa-

ron haberlo hecho para lograr un aumento en la produccién.

IV.- PRODUCCIDN

En la ciudad de Naranjo el principal cultivo actual es el café,
esto lo podemos demostrar en la estad{stica, en donde un 90.8% de la
produccién se dedica a éste cultivo, ésto quizé es un punto favorable
para nuestros agricultores ya que es el producto que les permite vivir
un poco més desahogados, y al estar unificada la economia, la poblacifn
se organiza en torno a la misma actividad y con ello se logran mejores
alcances ya se tomando parte de Cooperativas como las que existen ac-
tualmente en nuestro cantén las cuales son: Cooperativa Santa Rosa R.L.
Cooperativas de Caficultores de Naranjo R.L., 0 mediante el apoyo mutuo
entre los mismos caficultores. Pero a pesar de que el café supuesta-
mente deja ganancias esto es contradictorio porque las entradas econf-
micas que se obtienen debe dedicarlas a la adquisicifn de productos de
necesidades bésicas como mafz, frijoles, arroz, legumbres, etc., donde

el cultivo de los mismos ocupa una actividad secundaria debido a gque ha
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ha sido desplazado por la actividad anteriormente expuesta. Todo es-
to colleva a que sean pocas las personas las que se dedican al cultivo
de estos productos bésicos, lo que trae como consecuencia la mucha de-
manda y la poca oferta y como resultado el encarecimiento de los pro-
ductos, de ah{ respuestas como: "la plata no nos alcanza", " apenas
para vivir", etc. Se puede decir por lo tanto que la idea que motiva
al pequefio productor para cambiar de cultivo, es el poco apoyo brinda-
do por el Gobierno, poco asesoramiento técnico, mayores costos en el
cuidado del cultivo etc., por lo que se ve frustrado y por consiguiente
cambia a una actividad con miras a mayores ganancias y segdn ellos el

café es el producto de mayor ganancia.

Las personas que se dedican al cultivo del café, venden sus pro-
ductos o cosecha ( que se produce una vez al afio) a las cooperativas vy
beneficios privados cuyos precios oscilan relativamente entre {800 vy
¢1.000 por fanega. Para las cooperativas entre §900 v §$1.000 y para
los beneficios privados alrededor de §900. FPareciera ser una ventaja
entregar la cosecha a las cooperativas, ya que éstas pagan mejor, ade-
més de que proporcionan otros servicios como préstmos, venta de uten-
cilios agricolas a precios mbédicos, buena informacién etc., pero a
pesar de ello ponen muchos obstéculos al agricultor pues a la hora de
solicitar un préstamo tienen que esperar mucho para que éste se les
otorgue, mientras que en los beneficios privados a pesar de pagar me-
nos, brindan més faciiidadas con préstamos inmediatos, de ah{que un
38.78% no estén asociados a ninguna cooperativa, lo que a nuestro pa-
recer es un porcentaje muy alto, esto demuestra gque mucha parte de las

ganancias obtenidas de éste producto quede en manos de los beneficios

privados.

Las personas que no se dedican al cultivo del café y que repre-
sentan el 9.08% se dedican a cultivar los productos bésicos, los cua-
les son vendidos al mercado libre, cuyos precios no fueron menciona-
dos por los entrevistados debido a la inestabilidad de los mismos, pe-
ro si manifiestan que no son de gran rentabilidad. Entiéndase por

mercado libre, la venta de productos por parte del productor directa-
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mente al consumidor.

En cuanto a la consideracién de que si los pagos por los produc-
tos ( café y bésicos ) son justos o no, va ligada a la situacién so-
cio-econfmica particular de cada productor, ya que un 50% manifestan
estar conformes con los precios, en tanto que el otro 50% manifiestan
inconformidad. Esta diversidad de opiniones esté supeditada al factor
técnico de la produccién, as{ pues un pequefio productor que emplee ma-
quinaria rudimentaria, emplearf més mano de obra y por lo tanto su res-
puesta es que el precio no sufraga las necesidades de mantenimiento,
mientras que el que utiliza buenas técnicas y maquinaria més avanzada

manifiesta estar conforme.

Con relacién al medio utilizado para el transporte de los produc-
tos, el campesino nuestro utiliza en su mayoria el transporte fletado,
esto nos muestra que la poca ganancia de nuestro pequefio productor no

le permite adquirir medios de transporte propios.

Algunos poseen medios propios, pero son muy rudimentarios como

caballo, bueyes y el hombro

.A pesar de que Naranjo posee buenas vias de comunicacién en sus
zpnas méAs céntricas, en lugares alejados como Cirr{, E1 Rosario, Los Ro-
bles, Lourdes, Cafiuela y otros, poseen muy malas vias de comunicacién
por lo que los campesinos de estos sitios manifiestan disconformidad con
las vi{as de acceso, lo que trae como consecuencia la pérdida de produc-
tos y el encarecimiento de transporte y por consiguiente que la situa-

cibén sea cada vez més precaria.

Un factor muy importante y gque debemos destacar es el hecho de que
més de la mitad de los pequefios productores ademés de trgbajar lo pro-
pio, se ven en la necesidad de trabajar para otras personas en busca de
una entrada suplementaria y también envian a hijos e hijas que estén de-
socupados en sus hogares a trabajar a otras partes. La tierra es bas-
tante limitada para producir un excedente superior a las necesidades de

la familia; carece pues, de productos para llevar al mercado por lo que
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debe recurrir a la venta de su fuerza de trabajo como una mercanc{a ne-
cesaria en ciertas épocas de mayor necesidad, dicha mercanc{a se somete
a las condiciones del trabajo asalariado del campesino. E1 valor de
esta fuerza laboral oscila entre €35 y 40 en una jornada de 6 horas
diarias, lo que demuestra que aunque sea un salario muy bajo, el campe-
sino recurre a é1 como un medio indispensable de ayuda el cual es uti-

lizado en gastos familiares.

V.- ASPECTO SOCIO ECONOMICO

Un dato muy claro y que nos da a entender que la situacifn econ6-
mica que agobia al campesino es muy deficiente, es el hecho de que el
63.56% estin endeudados, ya sea con bancos, cooperativas y personas
particulares, ésto conlleva alin mids a evidenciar que la gamancia obte-
nida no le permite mantener su propiedad y abastecer sus necesidades
bésicas como lo son vivienda, alimentacién, vestido etc.) Esto esté
relacionado con el dato referente al pago de cosecha en donde el 50%
valga 1a redundancia, manifestaron no estar conformes con el precio de
la cosecha, lo que demuestra alin més, que estas personas son las que

recurren a préstamos para solventar sus necesidades.

En cuanto a la organizacifn campesina, no cuentan con otras orga-
nizaciones diferentes a la cooperativa, por lo que una gran mayoria

(68.1%) pertenecen o estén afiliados a ellas.

Como se ha visto anteriormente, el campesino se encuentra en una
situacibn socio-econfmica deplorable, sin embargo al preguntérseles si
dejar{an de trabajar la agricultura para dedicarse a otra actividad,
un 63.68% contestaron que no lo deseaban, acudiendo a razonos como:

"la edad no me lo permite®, "la finca es muy buena", "si es terreno més
cébmodo y més rentable...", entre otras razones. Esto nos demuestra que
pese a todo, el campesino encuentra la agricultura como actividad prin-

cipal y de refugio para é1, pero aln ésta buena intencibén no es estimu-

lada por el Estado.
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Consideramos que la condicidn de vida que brindan los ingresos al
campesino, ya sea mal, regular o buena, dependen de muchos factores ta-
les como el nimero de hijos, nimero de manzanas, deudas pendientes, etc.
lo que indica que, si un 68.1% contestardn tener una situacifn regular,
tal situacién se encuentra sometida a los factores antes mencionados,
podemos citar un ejemplo en las visitas realizadas en donde pudimos ob-
servar un caso particular de una familia con un hijo y con una manzana
los cuales manifestaron vivir regqular, por el contrario de una familia
gue posee un nimero de cuatro a siete hijos y con dos manzanas, viven

en una situacibn precaria.

Como Gltimo punto nos referiremos a las diversas opiniones expre-
sadas por nuestros pequefios agricultores respecto a la situacifn actual

del campesino en todo el paf{s y de la zona en que ellos se desenvuelven.

El campesino naramjefio, tomando en cuenta su situacifn particular,
manifiesta gque el campesino costaerricense se encuentra en muy malas con-
diciones, un 77.38% manifiesta inconformidad; no lo hace en forma direc-

ta sino por medio de diversgs expresiones tales como:

"A como va la cosa y se oyen noticias, todo anda mal; cerrados
los créditos, en Costa Rica no se vive bién, antes la gente trabajaba

distinto".

" Pura, muy dura, porque por ejemplo aqu{ casi todos estudian vy

a veces anda agarrindolas de rabo uno".

" Estamos muy mal, todo el mundo se lamenta de las deudas, el al-
to costo de la vida, todo est& muy revuelto, los que tienen fincas ca-
fetaleras es muy dificil la situacidn por el alto costo eh los materia-

les, ya sea abonos, magquinaria y el producto es muy barato".

" Para unos bién otros mal, el Estado no ayuda con planes de bue-

nas técnicas, hacemos las cosas a lo que Dios nos ayuda',

" Mal porque el campesino no recibe apoyo de parte de institucio-
nes o de las personas que tienen més terreno, ya que no colaboran, al-

guilando o vendiendo un pedazo a las personas gque no poseen y gque en
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realidad desean cultivar®.

" Mal porque no hay crédito o ayuda de parte del Gobierno para

trabajar ya gque hay terrenos pero no hay posibilidades de cultivar®.

Como demuestran las frases anteriores el campesino denota ser vic-
tima de una crisis politica, econfmica y social que vivimos hoy dia, pe-
ro que el campesino en la mayoria de los casos desconoce, as{ por ejem-
plo el campesino demuestra ser afectado por el gravamen de impuestos que
se le atribuyen a sus productos e utencilios agricolas, siendo esto ung
politica seguida por el Gobierno para tratar de superar los déficits mo-

netarios en el pais, vy todoc recae en el pequefio agricultor.

No podemos dejar de lado las opiniones manifestadas por la minoria

23% aproximadamente, los cuales enuncian:

"Considero que la situacidn del campesino de la zona del pais esté

bién porque pertenezco a cooperativa".

Como podemos notar son pocas las personas y que acuden a no muy

buenos razonamientos las que manifiestan buena situacién.
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CONELUSIONES

Después de haber realizado esta investigacifén de campo, con-
sideramos que la situacifén del campesino naranjefio es sumamente
critica ya que en el transcurso del tiempo éste ha sido afectado

directamente por los siguientes factores:

1.~ La mala distribucién de la tierra ha hecho que el campesino na-
ranjefio disfrute poco de ella por la imperacién de los grandes
latifundios.

2.~ La gran ignorancia por parte de nuestro pequefio agricultor, pro-
ducto de la deficiente educacifn, les ha traido muy malas conse-

cuencias tanto en la escala social como en la econfmica.

3.~ El poco apoyo que recibe por parte del Estado, tanto en asesora-
miento como en facilidades de préstamos y otros, han desanimado
notablemente a nuestros campesinos y éstos desean hacer abando-

no de la tierra.

L.~ La gran tasa de impuestos aplicada a la maguinaria, utensilios
agricolas, préstamos etc., ponen en una situacién deplorable vy

de hambre al pequefio agricultor.

5.- La explotacién de que es objeto el campesinado en general, es
un factor importante para que éste se canse de labrar la tierra
y busque otra salida a su situacibén, lo cual pondr§ en peligro
la economia costarricense, la cual esté ya en vias de decaden-

cia.
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